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Réseau AgriVision Sahel en un clic !  (1)

☞ AgriVision Sahel est un réseau multi-acteurs oeuvrant pour la promotion

de l’entrepreneuriat Agricole;

☞ Une plateforme en ligne avec plus de 8 000 abonnés au Mali, dans la

sous-région et à l’international;

☞ Etre un ‘’accélérateur d’idées’’;

☞ Stratégie ‘’CIME’’ reposant sur 4 moteurs de changement: Connecter,

Innover et Mise à l’Echelle

☞ Agrémenté par la BCEAO comme Structure d’Appui et d’Encadrement

des PME/PMI pour la mise en œuvre du dispositif de soutien au

financement des PME/PMI :

 Accompagnement des PME/PMI;



Réseau AgriVision Sahel en un clic !  (2)

 Suivi des PME/PMI encadrés;

 Intermédiations financières des dossiers de demandes de

financement soumis aux institutions financières.

☞ Foire Agricole;

☞ Salon du Financement de l’Agriculture (FINAGRI);

☞ Salon du numérique au service de l’Agriculture rurale durable;

☞ Caravane des jeunes pour la promotion de l’entrepreneuriat Agricole

des jeunes;

☞ Salon de la pomme de terre;

☞ Salon du lait

Activités phares



Salon du Financement de l’Agriculture FINAGRI  (1)

☞ 8 éditions du FiNAGRI de 2013 à 2021 avec la BNDA comme partenaire

stratégique et vitrine de l’évènement;

☞ Plus de 400 plans d’affaires par édition dont plus de 150 plans financés

par édition;

☞ Plus de 1000 jeunes ont pu s’installer à leur propre compte, s’auto

employer et employer d’autres jeunes;

☞ Plus de 300 coopératives de femmes, PME/PMI ont pu se faire financer;

☞ 250 autres groupements ont eu accès au financement;

☞ Plus de 1000 participants et visiteurs pendant les 3 jours à chacune des

éditions;



Salon du Financement de l’Agriculture FINAGRI  (2)

☞ Les institutions de financement se sont rapprochées, davantage, des

agriculteurs; ont bien appréhendé le milieu agricole; ont pu accroître leur

clientèle et développer des produits financiers innovants et adaptés ;

☞ Les Conférences thématiques ont permis aux projets/programmes de

présenter leur savoir-faire en matière d’accompagnement des

organisations, d’accès au financement et développer d'autres

mécanismes en synergie avec les bénéficiaires et les institutions de

financement.



Partenariat avec la BNDA

Existence d’un partenariat entre la BNDA et le réseau depuis 2012

Activités:

☞ La BNDA s’engage à financer 50% des plans d’affaires élaborés et

soumis par AgriVision Sahel

Résultats:

☞ 110 plans d’affaires financés sur 150 soumis par an de 2012 à 2016 ;

☞ De 2016 à 2020, la BNDA a financé 320 plans d’affaires par an dont

200 en revolving.



Partenariat avec la Banque Atlantique

Partenariat entre la Banque Atlantique et le Réseau AgriVision Sahel

Activités:

☞ Facilitation du financement des opérateurs économiques intervenant

dans le secteur agricole

Résultats:

☞ GDCM : 36 milliards sur une période de 15 ans

☞ Mali Shi: 7 milliards sur 10 ans

☞ Mise à disposition de 1,5 milliard pour les exportations de la mangue
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Partenariat avec BAOBAB

Existence d’un partenariat entre BAOBAB et AgriVision Sahel

☞ Depuis 2019, BAOBAB finance 50 plans d’affaires soumis par

AgriVision Sahel par an



Partenariat avec des Fonds de garantie

(FGSP, OIKO CREDIT, Planète garantie)

☞ Développement des modèles d’affaires gagnant-gagnant pour les

acteurs des chaînes de valeur agricoles ;

☞ Améliorer l’accès au financement et favoriser l’octroi des fonds de

roulement ;

☞ Mise en relation des promoteurs de PME/PMI et des coopératives

avec des fonds de garantie;

☞ FGSP: Les plans d’affaires portés par les femmes sont garantis à

80% et ceux par les hommes à 50% .



Intermédiations financières – Sugu Yiriwa/USAID

☞ Elaboration de 98 plans d’affaires pour les acteurs du marché dans

les Régions de Sikasso, Koutiala et Bougouni ;

☞ Elaboration de 148 plans d’actions pour les acteurs du marché ;

☞ Elaboration de 148 plans d’accompagnement pour les acteurs du

marché ;

☞ Intermédiations financières des plans d’affaires auprès de huit (8)

institutions financières ;

☞ Evaluation des dossiers de crédits des bénéficiaires de Sugu Yiriwa

soumis aux institutions financières dans les Régions de Sikasso,

Koutiala et Bougouni.



Intermédiations financières - Oxfam

Membre du Réseau AgriVision Sahel et existence d’une convention de 
partenariat depuis 2014

Activités:

☞ Accompagnement de 900 coopératives ;

☞ Facilitation des intermédiations financières entre les coopératives et
les institutions financières ;

☞ Appui/Accompagnement aux coopératives dans la demande de prêt
;

☞ Renforcement des capacités institutionnelles, etc.

Résultats:

☞ 700 coopératives sur un total de 900 ont reçu des prêts et ont
remboursé



Intermédiations financières - PEAJ/DCI Monaco

Activités:

☞ 1 200 jeunes accompagnés sur deux phases de trois ans chacune

Résultats:

☞ 230 jeunes ont reçu des financements sur les 1 200 accompagnés



Intermédiations financières - ICCO

Activités:

☞ Renforcement des capacités des acteurs ;

☞ Elaboration de business plans ;

☞ Business plan coaching ;

☞ Intermédiations financières

☞ Suivi/accompagnement à l’installation, dans la production. la

transformation et la commercialisation

Résultats:

☞ 80 plans d’affaires issus des coopératives féminines et des jeunes
(hommes et femmes) sont accompagnés chaque année ;

☞ En moyenne, 50 plans d’affaires sont financés annuellement



Intermédiations financières - SNV

Membre du Réseau AgriVision Sahel et existence d’une convention de 

partenariat depuis 2012

Activités:

☞ Installation de 300 jeunes/an ;

☞ Appui/accompagnement ;

☞ Facilitation d’accès au financement ;

☞ Facilitation dans la mise en place des garanties/caution

Résultats:

☞ Sur 300 jeunes, 90 à 195 jeunes ont reçu des financements



Je vous remercie !


