
Présentée par :

Presentation des activités financières de FASO KABA
SARL 

A l'atelier Dialogue entre les agripreneurs et les institutions
financières

Mme Oumou N'tji COULIBALY

Directrice 




à l'Université de Ségou 



CONTEXTE
HISTORIQUE

MODELES DE COMMERCE
LIEN AVEC LA RECHERCHE

MODELES DE FINANCEMENT
DIFFICULTES

PARTENAIRES FINANCIERS

Plan de presentation



les semences constituent l’un des facteurs les moins onéreux et des plus efficaces pour

l’augmentation de la production et de la productivite agricole.

les semences de qualité contribuent dans l’augmentation d’ au moins 30% de la

productivité; 

toute politique agricole durable doit être soutenue par une bonne politique semencière;

.

un bon réseau semencier doit respecter les piliers fondamentaux à savoir: la

disponibilité et la proximité des semences aux paysans.
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Contribuer à l'augmentation de la productivité
pour assurer  la sécurité alimentaire  

Contribuer au développement national à travers
un système formel de production et distribution
des semences certifiées et autres intrants
agricoles;
Approvisionner les paysans en semences
améliorées mises au point par la Recherche (IER
et ses partenaires)

Semences améliorées des grandes cultures et
maraichères
Pesticides 
Engrais
Matériels agricoles
Accompagnement techniques/ Formations 
Prestation des services agricoles 

HISTORIQUE
Faso Kaba S.A.R.L est une entreprise familiale
spécialisée dans la production et commercialisation
des intrants agricoles créée en 2007 par Mme
COULIBALY Maïmouna SIDIBE
Notre mission:

Nos objectifs:

Nos produits:



Modèles de commerce

Production annuelle 

Reseau de production

Reseau de distribution

Zones d'intervention

+ 3000tonnes de semences toutes 

speculations confondues 

+ 50 Cooperatives partenaires

+ 100 Producteurs individuels

3 Fermes semencières 

5Boutiques d'intrants

+150 Agrodealers

Ventes en ligne

Appels d'offres 

Bamako et les régions

Espace CEDEAU/ UEMOA

Import/ Export 



Modèles de commerce

60 %

20 %

20 %

NOS VENTES

ONGs, Organisations internationales, Projets 

et Programmes inclus l’exportation.




Paysans de dimanche (ceux qui ont les moyens)




Producteurs via nos boutiques d’intrants 

ou agro dealers






 Contractualisation pour la
production des semences de
première génération
Appui conseil et accompagnement
dans la production des hybrides

Encadrement des étudiants
stagiaires de vacances, fin de cycle
et de perfectionnement
Accompagnement dans les projets

 Acquisition des semences de
première génération
Accompagnement technique et
financier à travers les projets

Recherche nationale: 

IER:  

IPR et Université de Ségou:

Recherche régionale:
IITA,  ICRISAT, CIMMYT, CORAF, AFRICA RICE,
WORLDVEG:

Lien avec les
structures de la
recherche 



2. Subvention à tavers les projets et programmes / 
 Levée de fond international

3. Financement à travers les banques et les institutions
de micro finances

4. Credits fournisseurs 

MODELES DE FINANCEMENTS

1. Love money: Soutien de la famille et Fond propre



Produits financiers adaptés  aux activités des intrants agricoles :refus ou retard des fonds

pour la campagne agricole

Conditions difficiles pour l'obtention des financements surtout les garanties

 Personnel qualifié :

Manque de communication des différents produits et fonds alloués à l'agriculture 

Contractualisation entre les maillons de la chaine de valeur 

QUELQUES DIFFICULTES POUR ACCEDER AUX FINANCEMENTS



QUELQUES PARTENAIRES FINANCIERS

BNDA, BDM, BANQUE ATLANTIQUE,
AMIFA, ECOBANK

AGRA, CORAF, AFRICA RICE, IITA, ICRISAT,
WORLDVEG, FONDATION SYNGENTA, SAA,

IFDC, 

Secteur bancaire

Secteur de recherche et

d'accompagnement



MERCI
POUR VOTRE ATTENTION

+223 78212628 www.fasokaba.com fasokaba@yahoo.fr


